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En nuestra sociedad cada vez mas compleja,
diversa y dinamica, la negociacion es vista
como el mecanismo mas practico y eficaz
que disponemos para asignar recursos,
equilibrar intereses opuestos y solucionar
conflictos de todo tipo. Todo el mundo quie-
re y necesita saber como conseguir mejores resultados en sus ne-
gociaciones y disputas. Por lo tanto, la negociacion es, quizas ahora
mas que nunca, una habilidad esencial para tener éxito en todos los
ambitos de la vida. ;Por qué entonces sequimos negociando de una
manera Ineficiente?

El negociador genial presenta un planteamiento sistematico y eficaz
que aprovecha las ultimas investigaciones realizadas sobre resolu-
cion de negociaciones y disputas, la propia experiencia de los autores
como negociadores, consultores y educadores, junto con los casos
practicos de sus clientes y alumnos. Su método ha sido puesto a
prueba en los cursos de MBA y de ensefianza para ejecutivos que am-
bos imparten en Harvard Business School.

A lo largo de sus paginas el lector aprendera a minimizar la depen-
dencia de la intuicién en el proceso de negociacion, aumentara la
comprension y el uso de estrategias probadas y alcanzara sistemati-
camente unos resultados superiores.




